
 

  

 

 

 

PRESENTAZIONE 
 

La tutela dell’azienda nei confronti di agenti e distributori è un’esigenza imprescindibile per qualsiasi impresa 

che opera in Italia e all’estero.  

Tale esigenza può essere soddisfatta soltanto con la stipula di contratti di agenzia e di distribuzione 

specificamente tarati sulle caratteristiche dell’impresa, del prodotto commercializzato e del mercato di 

riferimento.  

I contratti devono inoltre contenere una adeguata regolamentazione degli aspetti critici del rapporto, anche 

in considerazione delle recenti evoluzioni normative e giurisprudenziali intervenute in materia, sia in Italia che 

all'estero. 

  

A questo riguardo, recenti pronunce dei tribunali italiani sul contratto di agenzia hanno ridisegnato gli obblighi 

delle parti in senso favorevole agli agenti. Inoltre, varie normative estere sul contratto di agenzia sono 

considerate “internazionalmente inderogabili" e, di conseguenza, determinano l’inefficacia di qualsiasi 

clausola contrattuale con esse contrastante, anche se approvata dall’agente. 

 

Parimenti, la redazione di un accordo di distribuzione è particolarmente insidiosa in quanto il testo 

contrattuale deve disciplinare in modo appropriato gli aspetti chiave del rapporto - come ad esempio 

l’esclusiva e l’obbligo di non concorrenza, la tutela del credito, la garanzia sui prodotti - e deve, al contempo, 

risultare conforme alla normativa antitrust comunitaria, che pone vincoli inderogabili in materie quali i prezzi 

di rivendita, l'esclusiva territoriale del distributore e le vendite su internet.  

 

Il webinar ha l'obiettivo di evidenziare i rischi intrinseci, e spesso nascosti, dei rapporti di agenzia e di 

distribuzione, nonché di fornire indicazioni pratico-operative per la loro gestione. 

 

Il webinar è riservato ai responsabili commerciali, ai responsabili amministrativi e ai legali interni delle aziende. 

 

PROGRAMMA 
 
1 Introduzione: procacciamento d'affari, agenzia, distribuzione 

2 Contratto di agenzia: criticità, consigli operativi e novità normative 

3 Contratto di distribuzione: criticità, consigli operativi e novità normative   

4 L'adeguamento dei contratti di distribuzione alla nuova normativa antitrust comunitaria  

5 Conclusioni e domande  

 

RELATORI 
 

• Avv. Tommaso Mancini, specializzato in contrattualistica internazionale e contenzioso internazionale  
• Avv. Flavia Sabbatini, specializzata in contrattualistica internazionale e contenzioso internazionale 

Webinar di formazione internazionale 

 

 

AGENZIA E DISTRIBUZIONE INTERNAZIONALE: 

criticità, consigli operativi e novità normative 
 

06.07.2023 - ore: 10.00 – 12.30 

In collaborazione 

con 



 

 

PER INFORMAZIONI 
 

Camera di Commercio della Romagna - Unità Operativa Internazionalizzazione d'impresa 
Stefania Evangelisti - e-mail: stefania.evangelisti@romagna.camcom.it - Tel: 0543 713524 
Silvia Perra - e-mail: silvia.perra@romagna.camcom.it - Tel: 0543 713423 
Silvia Bartali - e-mail: esterorn@romagna.camcom.it - Tel: 0541 363 733 
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